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global leader

in rental

power and
temperature

control.
Besuchen Sie unsere Homepage www.aggreko.de!
	Join the Aggreko Team!

Aggreko plc ist der führende, globale Anbieter mobiler Mietanlagen für Stromerzeugung und Kälte-/Klimatechnik. Mit mehr als 4.000 Mitarbeitern an über 144 Standorten können wir 24 Stunden am Tag und 365 Tage im Jahr einen zuverlässigen Service anbieten. 
Wir sind stolz auf das Vertrauen, dass wir in der ganzen Welt bei unseren Kunden genießen:

· Vertrauen in das Equipment und in die Serviceleistungen, die wir erbringen 

· Vertrauen in die Versprechen, die wir geben 

· Vertrauen in die Beziehungen, die wir aufbauen 
· Vertrauen in unsere Erfahrung, die es uns ermöglicht, für jeden Auftrag die richtige Lösung zu liefern 

Bei Aggreko ist Vertrauen vielmehr als nur ein Wort – es ist die treibende Kraft hinter unserer Denk- und Arbeitsweise und steht im Zentrum des Bildes, das wir der Welt von uns vermitteln möchten.

Wir arbeiten leidenschaftlich, mit überragendem Einsatz und legen hohen Wert auf Teamarbeit. Durch größtmögliches Engagement bei der Kundenbetreuung, erstklassige Produktqualität und höchste Verlässlichkeit eröffnen wir neue Möglichkeiten und Chancen.

Dann bewerben Sie sich bei uns zum nächstmöglichen Zeitpunkt als
Vertriebsmitarbeiter Außendienst (m/w) ab 01.10.2010
(Vertriebsgebiet: Raum Leipzig)
Wir bieten Ihnen folgenden Aufgabenbereich:

· Neukundenakquise (telefonisch, schriftlich und durch persönliche Besuche)
· Bestandskundenpflege (telefonisch, schriftlich und durch persönliche Besuche)
· Angebotskalkulation und Angebotserstellung

· Technische Kundenberatung telefonisch und vor Ort

· Betreuung der Kunden während der gesamten Vertragslaufzeit

· After Sales Service

· Enge Zusammenarbeit mit unserer zentralen Auftragsadministration sowie der technischen Abteilung
Sie bringen mit:

· Kenntnisse in der Kälte- und Klimatechnik

· Kenntnisse Elektrotechnik
· mind. 2-jährige Erfahrung in vergleichbarer Position, wünschenswert im technischen Vertrieb
· sehr hohe Reisebereitschaft

· gute Kenntnisse der englischen Sprache
· sicherer Umgang mit MS-Office Anwendungen

Es erwartet sie:

· ein professionelles Team zur Unterstützung

· leistungsgerechte Bezahlung

· Dienstwagen

· Homeoffice

Interesse? Dann bewerben Sie sich bei uns mit Ihren vollständigen Unterlagen, gern auch per Email. 
HR@aggreko.de  

Aggreko Deutschland GmbH
Denise Heller (HR Partner Germany)

Adenauerstr. 20 A1

D – 52146 Würselen



